
am Seminar „Umsatz Extrem“ vom 10.03. - 12.03.2022
von Dirk Kreuter teilgenommen hast.

Du beherrscht jetzt neue Strategien und Techniken für mehr Präsenz und Erfolg im Business!
Diese Seminarinhalte hast du ERFOLGREICH abgeschlossen:

Düsseldorf, im Jahr 2022
Ort und Jahr Geschäftsführerin, Lisa Göppert

Dirk Kreuter

VERKÄUFERISCHE FÄHIGKEITEN 

■ Die richtigen Formulierungen
- So überzeugen Sie jeden

■ Das Prinzip der „Geistigen Brandstiftung“

■ Vor- und Einwände souverän überwinden

■ Die Psychologie des Überzeugens:
„Warum soll ich kaufen“

■ Die richtige Nutzung von CRM & Web-
Recherche für den Abschluss

■ Die optimale Vorbereitung auf Deinen
Erstkontakt oder den Kundenbesuch - Wer
sich nicht vorbereitet, blamiert sich nur

■ Die Kaufbestätigung

■ Die optimale Nachbereitung:
After-Sales-Service

AKQUISE 

■ Erfolgs-Strategien in der Telefonakquise

■ Entscheider ermitteln

■ Der beste Gesprächseinstieg am Telefon
bzw. Begrüßungsritual beim Erstbesuch

■ Zielgerichtete Fragetechniken für die
Potenzial- bzw. Bedarfsermittlung

EIGENE EINSTELLUNG

■ Vorwärtsorientierung

■ Das Gesetz der Zahl

■ Erfolgsfaktoren für die persönliche und
verkäuferische Weiterentwicklung

ZERTIF IKAT

            Hiermit wird bestätigt, dass Du

Robin Rückert









"THE FOUNDATION"

Robin Rückert

ANIKA SCHWEIGERT TAYLER SCHWEIGERT

ZERTIFIKAT
LOVELIFEPASSPORT

zum erfolgreichen Absolvieren des
Businessaufbau-Mentorings

wird verliehen an:

Wir, das gesamte Lovelifepassport-Team, gratulieren zu deinen
unglaublichen Erfolgen und wünschen dir für die Zukunft deines Business

alles Gute!


